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Welke soorten
financiering bestaan er? 

1/



üWat is de aard van mijn project / activiteit?

ü In welk stadium bevindt mijn project zich? 

üHeeft mijn project andere niet-financiële middelen nodig
(materiaal, mensen)?

üWat zijn mijn langetermijndoelstellingen?

Stel jezelf de vraag: 



Wie kan mij helpen mijn project te ontwikkelen?



1. Beurzen/Subsidies/Toelagen/
Donaties/Projectoproepen

2. Leningen

3. Verkoop
(abonnementen/events,..) 

4. Sponsoring 

5. Crowdfunding

6. …

Wie kan mij
helpen mijn
project 
te financieren?



Subsidies/
toelagen

Beurzen/donaties

Projectoproepen

Leningen



Titel slide
Wat hebben deze afbeeldingen gemeen? 
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(The) crowd(funding)



Titel slide

Het project

Het crowdfunding platform

The crowd

2. Sociale relatie
>Donatie zonder beloning
> Symbolische beloning
> Participatieve beloning

1. Financiële relatie
> (Renteloze) leningen
> Aandelen
> …

Soorten crowdfunding



Civic crowdfunding onderscheidt
zich van gewone crowdfunding 
doordat geld ophalen niet het 
enige doel is. De focus ligt dan 
ook op het creëren van duurzame
sociale relaties. Projecten met 
een (lokale) maatschappelijke
meerwaarde vormen de basis.

(Davies, 2014)



Wie heeft al eens gedoneerd aan 
een (civic) crowdfunding?

Wie heeft een (civic) 
crowdfunding gestart of eraan 
meegewerkt?

Is er een 
crowdfunder 
in de zaal? 



Hoe doet Growfunding 
dat?
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Civic crowdfunding bij Growfunding is….

Civic crowdfunding is niet alleen een financiële
hefboom
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…een community creeëren
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…een communicatiecampagne
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… je buurt en samenleving 
veerkrachtiger maken



…teamwork



Een fondsenwervings-
campagne starten,
hoe doe je dat? 
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Punt 1: Wie willen we bereiken? 



Titel slide

1ste
kring 

2de kring

3de kring

3de kring: Nieuwe netwerken 

Mensen die je nog niet kent

Particulieren, organisaties, bedrijven, overheden, pers,  ….

1ste kring: De naasten

Mensen die je persoonlijk kan aanspreken en die je vertrouwen

FFF’s: family, friends, fans,…

Raad van Bestuur, collega’s, vrijwilligers, …

2de kring: Indirecte contacten

Mensen die iets verder van je afstaan, maar je beschikt over hun

contactgegevens + zij kennen jou

Vrienden van vrienden

Kennissen, toeschouwers/publiek, Facebookvrienden, buurtbewoners, ….



DIY
Bedenk aan welke 5 
mensen/organisaties/bedrijven je als eerste 
steun zou vragen 



• Bepaal je doelbedrag 

• Wees realistisch: 3000-15.000

• Hou rekening met:
• Kostenraming

• Timing 

• Doelgroep 

• Kostprijs rewards, campagne 

Punt 2: Hoeveel hebben we nodig vs wat kunnen we 
vragen



Punt 3. Hoe 
kunnen we 
mensen 
betrekken?

Reward = De (symbolische) return na een
donatie

• Op maat van project

• Doelstellingen van je project realiseren

• Betrokkenheid / participatie creëren
tussen jou én growfunder

• Minimum 4 - Maximum afhankelijk van 
doelbedrag



Casestudy 



The crowd =
iedereen



Samenwerking



Sociale hefboom



DIY
Bedenk een paar participatieve rewards (voor
individuen) gebaseerd op wat je kunt aanbieden



Punt 4. De boodschap scherpstellen : why how what





Punt 5. Communicatie, communicatie, en… ja
communicatie!



Strategie op tijdlijn

persoonlijke 
communicatie

video
 lanceren

sociale media

rewards in de
kijker

pers, bloggers,
influencers

fundraiser/event

Alles en 
iedereen

Communicatiestrategie

1ste en 2de 

kring

3de kring

Kring 1, 2  en 3



Speciallekes
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Matching fund:

Samenwerking tussen een
projecthouder en private of 
publieke actoren

Betrek grotere
donoren 

In de praktijk
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Laat mensen tijd/materiaal doneren



• Teamwork makes the dreamwork

• Tijdsinvestering

• Experiment -> durven springen/vragen!!!

• Communicatie (continuiteit)

• Professioneel network op tijd aanspreken

• Offline

Lessons learned



Merci voor jullie aandacht!
Vragentijd!

tine@growfunding.be


